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Il successo nel SaaS

Le 10 cose da fare :
1. Scegli un mercato grande

2. Fatti trovare sul web

3. Accelera la crescita

4. Crea una storia convincente (vision)4. Crea una storia convincente (vision)

5. Crea il business dentro al prodotto

6. Connetti col tuo prodotto una comunità

7. Monetizza in modo creativo (network) 

8. Crea le personalizzazioni di massa

9. Integrati ad altre applicazioni

10. Fai crescere la comunità
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Il successo nel SaaS

Le 10 cose da NON fare :

1. Correre dietro all’elefante

2. Fare marketing off-line

3. Non offrire un periodo di prova (try&buy)

4. Offrire un prodotto ancora da finire4. Offrire un prodotto ancora da finire

5. Investire nel canale troppo presto

6. Non essere remunerativo velocemente

7. Ignorare la “lunga coda” (aggiornare continuamente)

8. Pensare di poter “controllare” il business

9. Non essere creativi

10. Credere negli effetti del web-viral-network : bisogna 
invece soddisfare ogni cliente!
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